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netmarketing verlegt
Hauptsitz nach Winterthur

Immer hiufiger ¢ntdecken erfolgreiche
neue Firmen die Attrakuvitit des
Standortes Winterthur, Durch die Ver-
mittlungstitigkeit des Stadtmarketing
Winterthur, Koordinationsstelle Wirt.
schaftsférderung, hat ein erfolgreiches
Jungunternehmen sein Domizil von
Ziirich nach Winterthur verlegt.

Das erste international titige Schwei-
zer Unternehmen fiir professionelle
Strategie- und Marketingberatung von
KMU, die netmarketing forum. gmbh,
verlegt ihren Schweizer Hauptsitz per
1. Yuni 2000 von Glattbrugg nach Win-
terthur. Gleichzeitig Gbernehmen die

Teithaber Werner:Liithy, Ing. HTL, In- -

“haber von  netmarketing  Nordost-
schweiz, und Juan Cuenca, lic. rer. pol.,
Inhaber von - netmarketing Zurich-
Nord, die Geschaftsftihrung des Unter-
nehmens, welches in den vergangenen

" zwei Jahren unter der Leitung des Win-
terthurer Firmengrinders Peter Meder-
hofer, lic. cec. HSG, mit Erfolg die er-
sten sechs Geschiftsstellen in der
Schweiz aufgebaut hat.

Die Schweizer Landeszentrale wird mit
den beiden regionalen Beratungsunter-
nehmen von Weérner Lithy und Juan
Cuetica. ein gemeinsames Domizil im
«Erlenhof» an der Gertrudstrasse 1 am
Winterthurer Hauptbahnhof beziehen
und kann somit in Zukunft Kunden wie
Geschiftspartner noch effizienter un-

terstlitzen. Denn immer mehr  kleine
und mittlere Unternehmen delegieren .

Strategicobjekte und Marketingaufga-

ben an externe Fachleute, die auf

Grund ihrer Spezialisierung und Erfah- -

rung besser, rascher und kostengiinsti- :

ger arbeiten kénnen. Dabei setzt sich
auch bei den KMU immer starker die

Erkenntnis durch, dass nur Strategie -

auf Drauer hohe Ertrige sichert. net-
marketing hat sich aber nicht nur als
Wegbereiter neuer "Strategien einen
Namen gemacht. netmarketing-Berater
sind selbst KMU-Unternchmer. Als

- persépliche Ansprechpartner vor Ort

helfen sie mit, neue Strategien kompe-
tent, rasch und mit vertretbarem Auf-
wand umzusetzen.

So gelingt es schliesslich auch Kleineren
und mittleren Unternehmen, ihr eige-
nes Hochleistungsmarketing  aufzu.

bauen, chne hohe Fixkosten in Kauf

nehmen zu miissen. Sie zahlen nur flir
Leistungen, die bezogen worden sind.
Damit gelingt es ihnen, ihre Kosten im
Gritf zu halten 'und letztlich zu va-
riabilisieren. Gleichzeitig erschliessen

_ sie sich den vollen Zugriff auf Kompe-

tenzen, Ressourcen und Sonderkon-
ditionen eines professionellen Strate-

gie- und Marketingberatungsunterneh-

mens. .

Die Partner von netmarketing sind alle-
samt Strategie- und Marketingfach-

téutle, die sich mehrheitlich aus exzel-
lenten Grossunternchmen rekrutieren.
Sie haben in ihret Funktion als Man-
ager viel érreicht, wollen aber nun ihre
eigene Existenz aufbauen. Durch die
Partnerschaft mit netmarketing er-
schiiessen sie sich mehr Selbstbestim-
mung und verwirklichen ihren Traum
von einer sicheren und. selbstindigen
Existenz. ’

neimarketing nutzt -das  geblindelte
Know-how seiner Franchise- und Ge-
schiftspartner -durch ein nevartiges
Geschiftskonzept. Als virtueller und
vernetzter Verbund multipliziert net-
marketing seine Ressourcen nach
innen wie nach aussen und schafft so
fiir seine Kunden und Partner bedeu-
tende Mehrwerte. netmarketing erbff-
net in der Schweiz jedes Jahr vier neue
Geschiiftsstelien und steht in Deutsch-

land vor dem Markteintrint,



